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ABOUT
Firstly, please allow me to communicate the honor and pride I take by being 
the head of AD DESIGNER’S 
team, which we consider as the most important asset for success.
team, which we consider as the most important asset for success.
The evolution of architecture and design inspired us to come up with architec-
tural designs and concepts
thet fulfill our client’s ambitions, design appeal and financial expectations un-
der high standards,
architectural and administrative supervision as well as the needed support to 
offer all our clients what
they have been dreaming of transforming it into reality.



O W N  T H E  N E W  N O R M



As we are living in the era of digitalization,
it has become more of a mentality and a culture
than just a task to get done to incorporate new ways to 
develop your business. 

ABOUT

AND THAT’S WHY WE 
ARE HERE!

READY TO
EVOLVE?      



Never m iss the future . . .



the future at 
your fingertips

A.D DIGITAL is the A.D DESIGNER’s baby that is born 
after hard work and dedication to boost real estate de-
velopers’ and facility management companies’ pro-
ductivity and to sky-rocket their competitiveness !

That’s through giving them the bigger picture of their 
ongoing projects & connecting them seamlessly to their 
clients. 
To take their day-to-day work into a whole new journey 
to the future and never back! 

Innovative ways that increase their profitability
And tap into unprecedented competitiveness

OVERVIEW



UNPRECEDENTED 
COMPETITIVENESS



Unlike the traditional, impractical, and costly method in presenting 
your 3D models out of wood or cork in huge seizes and weights 
during exhibitions, this outstanding communication tool gives life 
to your projects & get you to obtain an exceptional rendering qual-
ity in the planning phase. 

Features:

3D Interactive Technology Desktop & 360 
Virtual Visit

Compatibility.

User Accessibilities.

النموذج التفاعلي ثلاثي الأبعاد
 يعتبــر النمــوذج التفاعلــي ثلاثــي الأبعــاد طريقــة جديــدة ومميزة لعرض المشــاريع
ــاري ــور عق ــك كمط ــي تمكن ــط والت ــد التخطي ــزال قي ــي لا ت ــدة الت ــة الجدي  العقاري
ــة لا ــارض المحلي ــي المع ــا ف ــأدق تفاصيله ــة ب ــاريعك المختلف ــويق مش ــن تس  م
 ســيما أن الطريقــة التقليديــة المتمثلــة فــي صنــع نمــوذج مــن المشــروع ثلاثــي
 الأبعــاد مــن الخشــب أو الفليــن وعرضهــا للــزوار فــي المعــارض تكــون مكلفــة

.وغير عملية بالمرة نظرًا للحجم الهائل للنموذج ووزنه الكبير

مميزات النموذج

 التوافق

راحة العميل

: 

تقنية ثلاثية الأبعاد
 : على شكل سطح المكتب

: 

Easier Communication. 

User Friendly.

تواصل أسهل

سهل الاستخدام

Give Life to 
Your Projects 



     

With this technology the user can:

- Move the building fluidly

- Explore the surroundings

- Click on the different apartments to find out about their 

specifications such      as  the area, the number of parts, etc as 

well as their availability.

Benefits from a compass available to determine the orientation

of the selected flat. By clicking on the right side, the user 

can take advantage of the available options, exploring the 

luminosity based on very precise data (I.e. hour, day, month or 

night mode.

User Accessibilities:
Compatibility:

This technology can be displayed on many devices such as a 
tactile terminal, tablette, gaming laptops on ongoing basis such 

as the sale office or part of the commercial efforts during 
exhibition, sales meetings etc.

 يمكن استخدام هذه التقنية على العديد من الأجهزة مثل الأجهزة
 الطرفية اللمسية ، والتابليت ، وأجهزة الكمبيوتر المحمولة المخصصة

للألعاب على أساس عرضها في المعرض والاجتماعات

 : التوافق 

مع هذه التقنية يمكن للعميل أن: 
 يرى المبنى من جميع الزوايا بتفاصيله المختلفة 

  يتجول داخله أو في الشوارع المحيطة به
- يقــوم بجولــة افتراضيــة لإحــدى الشــقق التابعــة للمبنــي مــع تبيــان 
ــى ذلــك- يســتخدم  كل التفاصيــل مــن مســاحة وعــدد الغــرف ومــا إل
البوصلــة المــزودة بهــذا النمــوذج لتحديــد الاتجاهــات وهــو أيضًــا 
مجهــز ببرنامــج يتيــح للعميــل معرفــة تأثيــر أشــعة الشــمس علــى 
يتــم تحديثــه مــن قبــل  المبنــى فــي شــهر معيــن ويــوم محــدد 

المستخدم على البرنامج.

 :راحة العميل

-
-
-

-

-



The interactive 3D model also offers a search engine that the user can use tailored 
to his criteria such as floor, number of rooms, surface area, reference etc. 

Additionally, the user can click on a selected property to visit from the inside. 
This tilts the visit towards an interior visit which allows the user to navigate 

freely and easily inside this apartment and to discover it with the closest to 
reality and down to the smallest detail.

User Friendly:
Easier Communication: 
The commercial team can also interact with customers from 

abroad for instance and invite them to go for a virtual tour of 
the whole project. 

 هذه التقنية هي مفيدة جدًا للقسم التجاري لشركة البعث العقاري حيث
 يمكنهم من خلال هذا النموذج التواصل عن بعد مع عملائهم ومرافقتهم

في زيارة افتراضية للمشروع مع إبراز كل التفاصيل التي ذكرناها سابقًا

 :تواصل أسهل

 من المميزات المفيدة لهذا النموذج التفاعلي أنه مزود بمحرك
 بحث يمكن المستخدم من إيجاد الشقة التي يبحث عنها وذلك

من خلال تحديث بيانات ومواصفات هذه الأخيرة على محرك البحث

 : :سهل الاستخدام



Projects have never been so well represented and displayed as throughout 
this interactive master plan. A subdivider can offer this technology via his 
website and therefore all the details needed are accessible to all clients all 
over the world and for all time zones with no restrictions…

Features:

2D Interactive Master Plan with A Search 
Engine

CONNECTING YOU TO 
THE WHOLE WIDE 

WORLD 

 تعتبــر الخارطــة التفاعليــة ثنائيــة الأبعــاد نموذجًــا يحتــذى بــه فــي مجــال الرقمنــة
 مــن حيــث تمثيــل وعــرض وتســويق الأراضــي المعــدة للبنــاء مــن قبــل الباعــث

العقاري على موقعه الإلكتروني بشكل دقيق وواضح

مميزات الخارطة

 الخارطة التفاعلية ثنائية
 :الأبعاد

: 

User Accessibilities. Search Engine Featuresراحة العميل محرك بحث مفصل
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-It offers multiple criteria where the user can select only large plots for example, 
these are then highlighted accordingly. 

-The user can choose to base his search on a particular area slice before 
resetting his search and starting a new one based on a particular price.
-It is also possible to display the price in multiple currencies using the 

integrated currency converter

Search Engine Features:User Accessibilities: 
The user can:

-Navigate easily through all the available plots
-Check all the relative data

-See all surroundings with a simple hover
-Zoom in and out and take advantage of the search 

engine on the left side of the screen.
-The user can then contact the developer directly via the 

contact form or the chat box

 يمكن للعميل أن
- يتنقل بكل حرية في أرجاء الخارطة

- يطلع على كل البيانات الخاصة بقطعة الأرض التي ينوي اقتنائها
- يستكشف جميع المرافق المحيطة بها

 يمكنه أيضًا تكبير الصورة على صفحة الويب أو تصغيرها والاستفادة من
مميزات برنامج محرك البحث الموجود على يسار صفحة الويب

 يمكن للمستخدم التواصل الحيني مع أحد مندوبي المبيعات التابع للشركة
 من خلال النقر على زر الدردشة الموجود على صفحة الويب، أو الاتصال من خلال الزر

  الموجود

 : راحة العميل

 يحتوي هذا البرنامج على العديد من المزايا التي تسهل عملية
 البحث على قطعة الأرض المنشودة

 يتيح للمستخدم تحديد قطعة الأرض المناسبة له بسرعة وذلك من
 خلال إدخال خصائص ومميزات الأرض على محرك البحث كالمساحة

 والموقع والسعر ومن ثم ستظهر على صفحة الويب وبلون مغاير.
 جميع القطع التي تستجيب للمعايير والمواصفات التي تم تحديدها

وإدخالها في محرك البحث من قبل المستخدم
 كما يتيح برنامج البحث للمستخدم إمكانية تحديد سعر قطعة الأرض

 بعملات متعددة وذلك باستخدام محول العملات الآلي المدمج على صفحة
الويب

 : :محرك بحث مفصل

-

-

-

-



In the same approach as the two-dimensional map, the interactive three-di-
mensional map is an excellent way for you to market your projects through 
the website especially those that are in the planning or construction phase. 
Customers are then offered the opportunity to explore the house desired while 
it is still under construction

Features:

3D Interactive Map with House View :
Ahead of Your 

Game! 

تعتبر الخارطة التفاعلية ثنائية الأبعاد نموذجًا يحتذى به في مجال الرقمنة من 
حيث تمثيل وعرض وتسويق الأراضي المعدة للبناء من قبل الباعث العقاري 

على موقعه الإلكتروني بشكل دقيق وواضح. 

مميزات الخارطة

 تقنية ثلاثية الأبعاد 
 : المدمجة على موقع الويب

: 

User Accessibilities. Search Engineراحة العميل محرك بحث مفصل
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-This interactive map is provided with a search engine 
that enables the user to quickly find the house that suits 

his needs, the user can also take a closer look at the 
engineering drawing and print it out, and he can go 

further in exploring the house by taking a virtual visit.

 
-The houses divisions and all its details are 

completely identical to its engineering drawing 
& the choice of furniture in the house is not 
arbitrary but in accordance to the interior 

design architecture supplied by the 
company.

Search Engine Features:

User Accessibilities: 
Thanks to this 3D technology, the user can:

- Use the mouse to zoom in and out in order to explore all 
corners of the project

-Use the compass and communicate with the commercial 
department in real time through the chat window on the 

right-hand side of the screen. بفضل هذه التقنية يمكن للمستخدم أن  
يستخدم الفأرة لتكبير الصورة أو تصغيرها وذلك للاستكشاف جميع زوايا 

المشروع أيضًا
يستخدم البوصلة ليتواصل مع القسم التجاري لشركة التطوير العقاري وذلك 

من خلال نافذة الدردشة الموجودة على صفحة الويب.

 : راحة العميل

 :محرك بحث مفصل

: 
-

-

هذه الخارطة التفاعلية مزودة بمحرك بحيث تمكن المستخدم 
من العثور بسرعة على الفيلا \ الشقة المناسبة لاحتياجاته  حيث 

ستظهر على صفحة الويب صور خارجية ثلاثية الأبعاد من مختلف 
الزوايا وجميع خصائص المسكن وأيضا يظهر الرسم الهندسي 

للمسكن الذي يمكن للمستخدم طباعته. يمكن للمستخدم 
استكشاف المسكن المناسب له بزيارة افتراضية بتقنية 360 درجة، 

ويمكن له التجول بكامل الحرية. الزيارة ستكون قريبة بنسبة 97% من 
الواقع بجميع تفاصيله المطابقة تماما للرسم الهندسي والمصادق عليها 

من مكتب الهندسة المتابع للمشروع، واختيار الأثاث الموجود بالمسكن لم 
يكن اعتباطيا فهو نفس الأثاث الذي سيكون موجودا بالمسكن بعد اكتماله 

وهو أيضا مصادق عليه من مهندس الديكور التابع للمشروع.

-



When it comes to ready-made housing that the real estate promoter or prop-
erty management company intends to market either for sale or for rent, there 
is also a suitable technology offering customers to visit from the comfort of 
their houses.

Features:

360-Degree Customer Visit for Ready 
Units 

READY! 
WHENEVERHOWEVE

 عندمــا يتعلــق الأمــر بالوحــدات الجاهــزة والتــي ينــوي المطــور العقــاري إيجارهــا أو
 بيعهــا وأيضًــا شــركات الإدارة والتشــغيل فهــذه التقنيــة تتيــح للعميــل زيــارة

المسكن بزاوية 360 درجة

مميزات الزيارة

: 

 زيارة افتراضية  بزاوية 360
 :درجة للوحدات الجاهزة

: 

Commercial Benefits  القيمة التجاريةالاستخدام السهل

Compatibilityالتوافق

The How-To
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Commercial teams can use this technology to convert leads from abroad 
since they are not obliged to come for onsite visit. 

Benefits: 
The How-To: 

- Our engineers scan the entire flat or villa to be marketed using an 
advanced camera. Our company›s photography studio collects all 

the captured images and creates a hyperlink  that can be sent to the 
customer via all means of social media and can also be integrated into 

the client›s website. Once the user clicks, he will find himself inside 
the apartment. Before starting the virtual tour, the user can click 
on the pin on the screen and all the information related to the 

apartment will appear. Double clicking on the white circles on 
the floor will kickstart his navigation around the flat where he 

can go anywhere and explore the house. The visitor can take 
advantage of the ruler located at the bottom of the screen 

and measure the dimensions of the walls or pieces of 
furniture in the flat and can also press the 3d button at the 
bottom to have a look at the engineering drawing of the 

flat/villa.

يقوم مهندسونا بمسح الشقة أو الفيلا بالكامل ليتم 
تسويقها باستخدام كاميرا متطورة. يجمع استوديو 

التصوير الفوتوغرافي التابع لشركتنا جميع الصور الملتقطة 
وينشئ رابط يمكن إرساله للعميل عبر جميع وسائل التواصل 

الاجتماعي، ويمكن أيضًا دمجه في موقع العميل الإلكتروني. 
بمجرد أن ينقر المستخدم على الرابط، سيجد نفسه داخل الشقة. 

قبل بدء الجولة الافتراضية ، يمكن للمستخدم النقر فوق الدبوس 
الموجود على الشاشة ، وستظهر جميع المعلومات المتعلقة 

بالشقة. النقر المزدوج على الدوائر البيضاء الموجودة على الأرض يبدأ 
التنقل حول الشقة إلى أي مكان لاستكشاف جميع أركان المنزل. يوجد 

المسطرة أسفل الشاشة لقياس أبعاد الحوائط أو قطع الأثاث في الشقة وزر 
ثلاثي الأبعاد لإلقاء نظرة على الرسم الهندسي.

 يمكن للفريق التجاري استخدام هذه التقنية لكسب عملاد من :سهل الاستخدام
الخارج لأنهم غير ملزمين بالحضور للزيارة في الموقع

 :محرك بحث مفصل

-

Compatibility: 
This technology can be run on all type of screens, smartphones, 

tablets, etc 

يمكن تشغيل هذه التقنية على جميع أنواع الشاشات والهواتف الذكية 
والأجهزة اللوحية وما إلى ذلك. 

 :التوافق



CRM software has been developed exclusively to address the needs of Real 
estate professionals and resolve their pain points. 

This software is the backbone of all our digital solutions. It is also a standalone 
management tool for all activities related to Real Estate: commercial, mar-
keting, maintenance, etc. The CRM program is connected to the company’s 
website and automatically stores all data, suggestions, information requests, 
etc. Its homepage consists of a personnel dashboard where appropriate and 
most important activities are displayed such as the following. 

CRM Management Software
ALL

UNDER CONTROL 

تعتبر برمجية CRM من أحسن الحلول الرقمية التي توفرها شركتنا للباعثين 
العقاريين أو شركات إدارة العقارات وذلك لأنه برنامج متخصص فقط في القطاع 

العقاري دون غيره من القطاعات الأخرى

 
يساعد برنامج CRM شركات البعث العقاري على تطوير إدارتها لمختلف أقسام 

الشركة وخاصة منها القسم التجاري وقسم التسويق وأيضا قسم الصيانة، كما 
يتيح البرنامج للإدارة العليا للشركة متابعة حينية لجميع أنشطة الشركة 

بمختلف أقسامها كما يمكن للإدارة التدخل في الوقت المناسب لحل 
المشاكل العالقة وذلك لضمان حسن سير العمل

 
يكون برنامج CRM متصلًا بموقع الويب لشركة التطوير ويقوم تلقائيا بتخزين 

كل بيانات ومقترحات وأيضا طلبات مستخدمي الموقع سواء كانوا من عملاء 
معتمدين للشركة أو عملاء محتملين

إن لوحة القيادة لبرنامج CRM تتضمن أهم الأنشطة التي تهم مدير الشركة 
والتي يحرص دائما أن تدار بطريقة جيدة وسريعة ومنها التالي

: 

 برنامج إدارة الشركات
 :CRM العقارية
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Customized Access: 
Each employee has his own login credentials 

Managers get access to a larger view. Access to the information 
stored in the CRM program can be restricted by the General 

Administration to only employees according to its needs, 
and no employee can delete data of any kind without 

specific approval, all actions being traceable through the 
history track.

يتيح البرنامج أيضا للمستخدم المخول وبنقرة بسيطة على خانة الإحصاء 
من أخذ فكرة على القيمة التسويقية للوحدات السكنية المتوفرة 

والنسبة المئوية الحينية للوحدات المحجوزة أو التي تم بيعها، ورقم 
المعاملات الحيني الخاص بالمشروع.

يمكن تقييد الولوج إلى المعلومات المخزنة في برنامج CRM من قبل الإدارة 
العامة على موظفين دون غيرهم بحسب الحاجة إلى المعلومة كما لا يمكن لأي 

موظف أن يقوم بمحو بيانات أيا كان نوعها بدون تفويض.

 صلاحيات مصممة حسب
 :المهنة

Customized Access: 
 صلاحيات مصممة حسب
 :المهنة
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For any property, whether it is for rent or purchase, by 
simply clicking on the symbol, the manager can identify 

the names, data and interests of the customer as well as 
the name of the agent in charge. More importantly, you 

can know the number of housing units available and 
matching the customer request. 

Displayed as well is the customer’s request source: 
whether it is through the website, company’s 

headquarters, etc.

Customers requests: 

 قائمة طلبات العملاء لعقار معين وجميع مواصفاته سواء كان
 بنية التسويغ أو الشراء، بمجرد النقر على الرمز، يمكن للمستخدم

 التعرف على أسماء وبيانات واهتمامات العميل وأيضا اسم مندوب
 الشركة المتابع له وخاصة عدد الوحدات السكنية المتوفرة في

 الشركة والمطابقة لخصائص المسكن الذي يبحث عنه وأيضا معرفة ما
 إذا كان طلب العميل جاء عن طريق موقع الويب أو أن هذا الأخير قام

بالاتصال بمقر الشركة مباشرة

 : صفحة رئيسية متكاملة

v

For any property, whether it is for rent or purchase, by 
simply clicking on the symbol, the manager can identify 

the names, data and interests of the customer as well as 
the name of the agent in charge. More importantly, you 

can know the number of housing units available and 
matching the customer request. 

Displayed as well is the customer’s request source: 
whether it is through the website, company’s 

headquarters, etc.

Customers requests: 

 قائمة طلبات العملاء لعقار معين وجميع مواصفاته سواء كان
 بنية التسويغ أو الشراء، بمجرد النقر على الرمز، يمكن للمستخدم

 التعرف على أسماء وبيانات واهتمامات العميل وأيضا اسم مندوب
 الشركة المتابع له وخاصة عدد الوحدات السكنية المتوفرة في

 الشركة والمطابقة لخصائص المسكن الذي يبحث عنه وأيضا معرفة ما
 إذا كان طلب العميل جاء عن طريق موقع الويب أو أن هذا الأخير قام

بالاتصال بمقر الشركة مباشرة

 : صفحة رئيسية متكاملة



v

Customized Access: 
Each employee has his own login credentials 

Managers get access to a larger view. Access to the information 
stored in the CRM program can be restricted by the General 

Administration to only employees according to its needs, 
and no employee can delete data of any kind without 

specific approval, all actions being traceable through the 
history track.

 يتيح البرنامج أيضا للمستخدم المخول وبنقرة بسيطة على خانة الإحصاء
 من أخذ فكرة على القيمة التسويقية للوحدات السكنية المتوفرة

 والنسبة المئوية الحينية للوحدات المحجوزة أو التي تم بيعها، ورقم
.المعاملات الحيني الخاص بالمشروع

 من قبل الإدارة CRM يمكن تقييد الولوج إلى المعلومات المخزنة في برنامج
 العامة على موظفين دون غيرهم بحسب الحاجة إلى المعلومة كما لا يمكن لأي

.موظف أن يقوم بمحو بيانات أيا كان نوعها بدون تفويض

 صلاحيات مصممة حسب
 :المهنة

v

Contracts: 
Expired and not renewed client contracts are also highlighted 

along with related deadlines, as well as the contracts expiring 
soon. Once you click on the box, all data related to those 

contracts will appear on the screen: customer’s name, 
personal data, building, signature and expiry date, as well 

as the agent in charge. 

 :العقود وتحديثاتها
عدد عقود التسويغ منتهية الصلاحية لعملاء الشركة والتي لم يتم 

تجديدها في الآجال المحددة وأيضا العقود التي سوف تنتهي صلاحيتها 
قريبا. بمجرد النقر على الخانة سوف تظهر على صفحة الويب جميع 

البيانات المتعلقة بتلك العقود بدأ من اسم العميل وبياناته الشخصية، 
عنوان المسكن واسم البناية، تاريخ تحرير العقد ومدته وتاريخ انتهائه وأيضا اسم 

مندوب الشركة المتابع للعميل.



vv

Rents are displayed with their status: due for payment or 
due shortly. 

A detailed list for all clients who have not paid their 
rent: personal data, address, the amount, the number 

of months due, and the name of the agent in charge. 
You can also see any expired booking for rent or 

purchase or expiring soon. 
Clicking on the box will show the list of customers 

who booked but have not paid the remaining 
instalments or within their specified deadlines, 

as well as the value of the instalment paid, the 
type of property booked, the amount due 

and the agent in charge. 

Rent:

قائمة العملاء الذين تخلفوا عن دفع الإيجار أو أن تاريخ 
استحقاقها قريب

بمجرد النقر على الخانة المخصصة ستظهر القائمة المفصلة 
لجميع العملاء الذين لم يسددوا ما عليهم مع بياناتهم الشخصية 

وعنوان السكن ومبلغ الإيجار وعدد الأشهر المخلدة بالذمة وأيضا اسم 
مندوب الشركة المكلف بمتابعة العميل.

 : الإيجارات وتحديثاتها



v

Customized Access: 
Each employee has his own login credentials 

Managers get access to a larger view. Access to the information 
stored in the CRM program can be restricted by the General 

Administration to only employees according to its needs, 
and no employee can delete data of any kind without 

specific approval, all actions being traceable through the 
history track.

 يتيح البرنامج أيضا للمستخدم المخول وبنقرة بسيطة على خانة الإحصاء
 من أخذ فكرة على القيمة التسويقية للوحدات السكنية المتوفرة

 والنسبة المئوية الحينية للوحدات المحجوزة أو التي تم بيعها، ورقم
.المعاملات الحيني الخاص بالمشروع

 من قبل الإدارة CRM يمكن تقييد الولوج إلى المعلومات المخزنة في برنامج
 العامة على موظفين دون غيرهم بحسب الحاجة إلى المعلومة كما لا يمكن لأي

.موظف أن يقوم بمحو بيانات أيا كان نوعها بدون تفويض

 صلاحيات مصممة حسب
 :المهنة

v

Maintenance:
All maintenance requests received are found in the dashboard; 

whether not yet looked at, in the process of completion, or have 
been completed. 

Once you click on the box, a list of customers will appear on 
the screen with relevant details, including the customer›s 

personal data, the address of the residence, the type 
of service required, the date the service request has 
been made, the service cost and the name of the 

maintenance team member in charge.

 :أعمال الصيانة
كما نجد أيضا على لوحة القيادة جميع طلبات الصيانة من قبل العملاء 

والتي لم تنجز بعد أو هي في طور الإنجاز أو تم إنجازها، بمجرد النقر على 
الخانة ستظهر على صفحة الويب قائمة العملاء بكل تفاصيلها من بيانات 

العميل الشخصية، عنوان المسكن، نوع الخدمة المطلوبة، تاريخ طلب 
الخدمة من طرف العميل، القيمة النقدية للخدمة واسم عامل الصيانة المكلف 

بالموضوع.



vv

CRM has also the capacity to store all the relevant information related 
to the company›s projects. 

Storage: 

من خصائص برنامج CRM، أنه يقوم بتخزين كل المعلومات عن 
كل مشاريع الشركة مهما كان عددها، يمكن لموظف الشركة 

المفوض استخدام لائحة الخيارات الموجودة يسار صفحة الويب 
وذلك للاطلاع على كامل بيانات مشروع محدد بجميع تفاصيله 

والمباني المكونة له، ويمكنه أيضا الاطلاع على قائمة عملاء الشركة 
والعملاء المحتملين لديها في كل بلد خاصة إذا كان للشركة فروع في 

بلدان مجاورة.

 :تخزين



v

Customized Access: 
Each employee has his own login credentials 

Managers get access to a larger view. Access to the information 
stored in the CRM program can be restricted by the General 

Administration to only employees according to its needs, 
and no employee can delete data of any kind without 

specific approval, all actions being traceable through the 
history track.

 يتيح البرنامج أيضا للمستخدم المخول وبنقرة بسيطة على خانة الإحصاء
 من أخذ فكرة على القيمة التسويقية للوحدات السكنية المتوفرة

 والنسبة المئوية الحينية للوحدات المحجوزة أو التي تم بيعها، ورقم
.المعاملات الحيني الخاص بالمشروع

 من قبل الإدارة CRM يمكن تقييد الولوج إلى المعلومات المخزنة في برنامج
 العامة على موظفين دون غيرهم بحسب الحاجة إلى المعلومة كما لا يمكن لأي

.موظف أن يقوم بمحو بيانات أيا كان نوعها بدون تفويض

 صلاحيات مصممة حسب
 :المهنة

v

Users: 
CRM is also a multi-user and multi-privilege system. The 

authorized employee of the company can use the list of options 
on the left of the screen to view the full data of a specific 

project with all its details and properties. A manager can 
also have a look at all leads and customers for each 

specific location, especially if the company has branches 
in different countries. 

قائمة حجوزات العملاء لشراء أو تسويغ عقار معين المنتهية الصلاحية 
أو أن انتهاء أجلها قريب

بمجرد النقر على الخانة المخصصة ستظهر على صفحة الويب قائمة 
العملاء الذين حجزوا العقار بغرض الشراء أو التسويغ ولم يسددوا القسط أو 

الأقساط المتبقية في آجالها المحددة
أيضا قيمة القسط المدفوع لعملية الحجز، نوع العقار المحجوز وجميع بياناته، 

المبلغ المستحق واسم مندوب الشركة المتابع للعميل.

 : المستخدمين



vv

CRM software is also a decision aid tool, offering the user 
many useful statistics in order to guide the decision-

making process.
 

 The program allows the authorized user, with a simple
 click on the statistics field, to get an idea about the 
cost of a specific project, the real-time percentage 

of units booked or sold, the number of clients 
that were converted through a specific source, 

project›s real time transaction number, etc 

Decision Making: 

 يمكن للمستخدم أيضا معرفة عدد العملاء الذين تم استقطابهم
 عن طريق موقع الويب وأيضا عبر مواقع التواصل الإجتماعي وذالك

لترشيد ميزانية قسم التسويق في المستقبل

 :صناعة قرار آفضل



We offer dynamic and inspiring websites that enhance the customer’s visual 
identity. The website presents an overview of the company and the project 
and gives visitors the opportunity to explore the project and finds all the infor-
mation they need in a simple and intuitive way. 

Dynamic Website:
Inspire

Stand Out 

تقدم شركتنا مواقع ويب ديناميكية وملهمة تعزز الهوية المرئية للعميل.
 

يقدم الموقع لمحة عامة عن شركة التطوير العقاري ويمنح الزائرين الفرصة 
لاستكشاف جميع مشاريع المطور العقاري والاطلاع على جميع خصائصها 

وحيثياتها بطريقة سهلة وسريعة

 :موقع الويب الديناميكي



v

Customized Access: 
Each employee has his own login credentials 

Managers get access to a larger view. Access to the information 
stored in the CRM program can be restricted by the General 

Administration to only employees according to its needs, 
and no employee can delete data of any kind without 

specific approval, all actions being traceable through the 
history track.

 يتيح البرنامج أيضا للمستخدم المخول وبنقرة بسيطة على خانة الإحصاء
 من أخذ فكرة على القيمة التسويقية للوحدات السكنية المتوفرة

 والنسبة المئوية الحينية للوحدات المحجوزة أو التي تم بيعها، ورقم
.المعاملات الحيني الخاص بالمشروع

 من قبل الإدارة CRM يمكن تقييد الولوج إلى المعلومات المخزنة في برنامج
 العامة على موظفين دون غيرهم بحسب الحاجة إلى المعلومة كما لا يمكن لأي

.موظف أن يقوم بمحو بيانات أيا كان نوعها بدون تفويض

 صلاحيات مصممة حسب
 :المهنة

v

Dynamic Website 
Features: 

-The website is also multi-lingual depending on the customer›s 
preference and is easy to evolve according to customer needs 

and current trends.

-The website may contain a two-dimensional or three-
dimensional map with a search engine, as we mentioned 
early, as well as a virtual -360degree tour of the ready 

or under construction project. 

-

-

-

-A customer can book a property and pay the amount required by using 
classic payment means. 

-Clients can also request maintenance services through the website, and 
the CRM program will automatically send the service request to the 

maintenance department.

-The website is compatible with all smart devices and can also be 
customized according to your needs. 

يمكن للمستخدم حجز العقار الذي يريد شرائه أو 
تسويغه كما يمكنه دفع المبلغ المالي المطلوب 

لتثبيت عملية الحجز وذلك باستعمال البطاقة 
الائتمانية أو التحويل البنكي

يمكن أيضا للمستخدم المخول   طلب خدمة الصيانة للعقار 
الذي يسكنه والتابع للشركة، عن طريق موقع الويب وسيقوم 

برنامج CRM تلقائيا بالتقاط طلب الخدمة وإرسالها لقسم 
الصيانة

 
يتوافق الموقع أيضًا مع جميع أنواع الشاشات والهواتف الذكية وما 

إلى ذلك ويمكن تطويره وفقًا لاحتياجات العملاء وتوجهاتهم 
المستقبلية.

-

-

-

يمكن للموقع أن يكون متعدد اللغات أيضًا حسب تفضيلات العميل 
حيث يمكن لزائر الموقع تغيير اللغة حسب الحاجة

يحتوي الموقع على الخارطة الثنائية الأبعاد أو ثلاثية الأبعاد المزودة بمحرك 
البحث مثلما ذكرنا سلفًا، وأيضا الجولة الافتراضية 360 درجة للمسكن الجاهز أو 

غير الجاهز على حسب تقدم أشغال المشروع الذي يهم زائر الموقع.



To recapitulate, our solutions are for real estate developers and facility man-
agment companies. 

Our value proposition? Simple…
Enable real estate professionals to be more efficient and sell faster.

How? 
With a single solution to manage the organization internally (Marketing, con-
tracts, maintenance, etc.) and externally with customers and suppliers. 
This can have a tremendous effect on the company business reputation by 
setting it among the leaders of the digital Real Estate Market revolution along 
with the multitude of others operational, strategic and organisational advan-
tages.
 

Our digital solutions are also highly customizable and evolutive according 
to the client’s requests and needs and at the heart of the highly distributive 
trends and developments happening in the Properties world.

Final Words!

 تعتبر  التقنيات الجديدة لشركتنا  ثورة في القطاع العقاري على المستوى 
العالمي ستتمكن من خلالها شركات التطوير العقاري و إدارة الممتلكات من 

تغيير نظامها من تقليدي إلى متطور،

و ستكون بذلك منافسة للشركات العالمية في هذا المجال

يمكن لهذه الشركات الاستفادة من بعض أو كل هذه الحلول الرقمية على 
حسب احتياجاتها وتوجهاتها - خاصة  في ظل الظروف الراهنة التي تمر بها 

كل بلدان العالم.

كما ستزيد هذه التقنيات من جودة الخدمات المقدمة للحرفاء وسرعة الرد على 
طلب الخدمات التي يوفرها الباعث العقاري لعملائه

و في النهاية



THANK YOU !


